POSICIONAMIENTO COMPETITIVO

Cellaria no sustituye todas las
fuentes. Ocupa un espacio distinto.

La ventaja esta en bajar del mercado general a una decisién comercial especifica en vino y restauracion,
con evidencia y siguiente accion.

Fuente

Wine Services

IWSR

NIQ / CGA

Wine-Searcher

Cellaria

Fortaleza

Presencia y field intelligence internacional

Mercado global, volimenes y forecasting

Escala on/off premise y consumidor

Precio y disponibilidad online

Decision comercial on-trade con
evidencia

Granularidad

Venue por venue

Pais / categoria

Mercado / segmento

Tienda / precio

Carta / referencia /
segmento

Diferencia Cellaria

Carta, PVP, sefiales Winerim, Ask y watchlists

Referencia, carta, segmento y accion on-trade

Producto wine-native para equipos comerciales

PVP de carta y contexto competitivo horeca

Especializacion, privacidad y accién

Dénde gana Cellaria

Pregunta concreta

Dénde entrar, a qué precio, contra quién y
qué vigilar.

Confianza visible

Dato con contexto

Carta, formato, segmento, portfolio y
sefiales operativas.

Privacidad

Accion

Informe, watchlist, ruta comercial o piloto.

Especializacion

N, periodo, cobertura, match y caveat. Agregacion por defecto e identidad solo con

base legal.

Vino y restauraciéon como producto, no
como filtro genérico.

Como venderlo

No digas: 'tenemos mas datos'. Di: 'te ayudamos a decidir donde actuar con tu portfolio y te ensefiamos exactamente qué
evidencia sostiene la recomendacion'.

Las comparaciones reflejan posicionamiento publico y deben revisarse cuando los competidores cambien producto, cobertura o metodologia.
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